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L’ACCÉLÉRATION DE VALEUR COMMERCIALE

NOTRE POSITIONNEMENT

- L’environnement commercial se complexifie. Il faut trouver de nouvelles manières de 

faire du commerce.

- Differential Marketing se positionne comme un « accélérateur de valeur commerciale » 

avec une valeur ajoutée simple : trouver des leviers de création et d’augmentation de 

votre chiffre d’affaires. 
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NOTRE MÉTIER

- Identifier les opportunités commerciales pour le compte de nos clients et les exploiter 

pour eux.

COMMENT ?

- Par des mécaniques commerciales innovantes pour donner envie aux consommateurs 

d’acheter votre produit par d’autres leviers que celui du prix. 

- Par la création de nouveaux réseaux de distribution
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NOS 3 PÔLES DE COMPETENCES
INNOVATION / LAB

- Objectif : la différenciation par l’innovation à but commercial.

- Un pôle d’activité dédié à la création de mécaniques commerciales, nouveaux 

services, nouveaux produits totalement inédits.
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NOS 3 PÔLES DE COMPETENCES
PROMOTION / TRADE

- Objectif : Promotion des ventes par des techniques éprouvées.

- Apporter de la valeur ajoutée via les partenariats
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NEW DEAL

- Nouveaux marchés, nouveaux distributeurs, nouveaux volumes…

- Trouver vos produits là où on ne les attend pas…

- Placer vos produits dans des univers et des moments de consommation 

affinitaires, là où le consommateur n’a pas l’habitude de les trouver.



QUELQUES REFERENCES

http://images.google.fr/imgres?imgurl=http://www.clubdusport.com/images_modeles/logo2.gif&imgrefurl=http://www.clubdusport.com/article.php3%3Fid_article%3D62&h=159&w=158&sz=11&hl=fr&start=3&um=1&tbnid=cDDR9F-EV6iq6M:&tbnh=97&tbnw=96&prev=/images%3Fq%3Dlogo%2Bgo%2Bsport%26svnum%3D10%26um%3D1%26hl%3Dfr%26sa%3DN

	Diapositive numéro 1
	Diapositive numéro 2
	Diapositive numéro 3
	Diapositive numéro 4
	Diapositive numéro 5
	Diapositive numéro 6
	Diapositive numéro 7
	Diapositive numéro 8
	Diapositive numéro 9
	Diapositive numéro 10

